Практическая работа «Тактика и техника аргументирования. Корректные и некорректные приемы аргументации».
Цель: изучить тактики и техники аргументирования.
Ход работы. 
1. Дать определение понятию аргументация.
2. Дать определение понятию контраргументация.
3. Перечислить основные правила аргументации.
4. Перечислить техники аргументации и дать им характеристику.
5. Перечислить корректные и некорректные приемы аргументации.
6.  Перечислить техники работы с возражениями партнера.
7. Выполнить упражнение. «Двойная аргументация».
Метод двусторонней аргументации предполагает указание как преимуществ, так и слабых сторон предлагаемого вами решения. Вам необходимо  методом двусторонней аргументации обосновать правильность или неправильность выдвигаемого ими положения. Например, убедите, пожалуйста, своего партнера в том, что студенты сами могут выбирать себе предметы, которые они собираются изучать, не считаясь с учебным планом, а преподаватели могут сами выбирать себе студентов, не считаясь с их пожеланиями. (Составить высказывания за и против).
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